
打造盘山 
       健康果园 

百货总公司 

盘锦兴隆二百 

唐明亮 



原岗位：食品商场   水果部  部经理 

现岗位：食品商场  冷藏冷冻部  部经理 

年龄：28        婚育：未婚 

毕业院校：重庆正大软件学院        学历：大专 

6月20日考试成绩：169                                            

入企时间： 2011.11.21 

对应总部职务：（原）无        （现）副科长 

家族级别：（原）无        （现）水晶二星 

获得英雄情况：15-16年度   功劳线 

入企前工作经历： 

      乔丹体育重庆分公司从事区域经理、培训师工作3年 

      哥弟服饰重庆分公司从事培训专员工作3个月                      

入企后工作经历：营业员1年 、后方职员半年 

      部助理半年（运动休闲部）   部经理2.5年（水果部） 

特长：主持、演讲                                                 

爱好：旅游、美食 
 

百货总公司 
盘锦兴隆二百  

唐明亮 



水果部业绩 

2015-2016年度 销售 毛利 毛利率 

本期 483万 102万 21.20% 

同期 412万  86万 20.80% 

同比 17% 19% 0.40% 

完成功劳线计划 103% 105% - 



准确定位 

  大众水果比鲜度    精品水果卖文化 

少吃点儿    vs  吃好点儿 



打破常规    错位经营 

台湾水展销售5.3万 

(1.1-1.3) 

毛利率32%   同比105% 

海南水果展销售7.1万 

(5.1-5.3) 

毛利率30%       同比92% 

榴莲年销售105万 

水果部首个破百万单品 



销售养生新理念   推出食补概念 

红心火龙果
销售13万 

（同期5万） 

毛利率30% 

牛油果3.6万 

（同期1万） 

毛利率40% 
蓝莓销售15万
（同期9万）  

毛利率30% 
三个月销售 



发现新品  打造水果的“冰雪世界” 

春节会战：冰冻水果  销售 6万元   毛利率 33%   零损耗单品 

  兄弟企业广泛推广 



新商品    新卖法 
自制黄桃罐头，孩子爱吃  家长放心 



新商品   新卖法 

创新微营销     
       水果新宠儿 
  
微信宣传新品，卖出文化！
卖出故事！ 
 
吸引年轻时尚客群 
从“网上”走进“实体店” 
 
 



新
商
品  

新
卖
法 



DIY水果礼盒  时尚潮流新概念 

老商品    新卖法 

大会战期间销售200余盒，销售4万元  
毛利率40% 



工作思路转变   提升销售技巧 

教你水果多种吃法 

蜂蜜柚
子茶 

酸奶
沙拉 

水果
沙冰 



创新亮点   “种水果”1秒变盆景 

卖场陈列水果盆景，吸引顾客关注，教顾客如何种植果树苗，让水果成为顾客生活的一部分 

转变销售的一部分 曾销售盆摘草莓30元/盆 

顾客买水果不仅可以吃，还可以养 

一盆绿植，美化环境，美化心灵！ 

创新点亮卖场 



用做服装的思维经营水果 

“一句话的事” 
——水果部座右铭 

       服装有连单，水果有连带 

每接待一位顾客都多推荐一样水果，搭配食用 

让顾客“满载而归” 

提高连带销售，提高客单价 我们坚持在做… 



沟通式服务 ＞ 商品价值 
打造营养师团队、技能小行家 

与需求顾客沟通  1对1讲解 

成为顾客身边的“知心大姐” 

团队建设 



用做服饰的思维——水果——完成功劳线 

用做水果的思维——冷冻冷藏——目标——完成特等功 

新年度   新思路 

冷冻冷藏部 销售 毛利 毛利率 

同期数据 1212万 220万 18.2% 

新年度计划 1500万  300万 20% 



二百水果  天天红火 

冷冻冷藏  更加辉煌 



谢   谢 




